Пример корпоративных стратегических целей

· Достигнуть 100%-го уровня удовлетворенности клиента

· Увеличить ежегодный объем продаж с 1 млрд. долл. до 2 млрд. $
· Раз в два года выходить на новый рынок

· Иметь самые низкие издержки при самом высоком качестве продукции среди всех производителей отрасли 

· Достигнуть среднего годового прироста по прибыли – 15%

· Повысить рыночную стоимость компании до 100 млрд. $
· Совершать селективные приобретения других компаний, которые могли бы дополнить текущую деятельность и увеличить общие доходы 
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