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Анализ и ранжирование портфеля проектов компании «Техпром»
 
	Код
	Проекты
	Важность
	Ресурсоемкость
	Приоритетность

	P.
	Проекты совершенствования
	 
	 
	

	P1.
	Оптимизация процесса разработки новой продукции
	[image: image1.png]


 | Средняя важность | 3
	[image: image2.png]


 | Низкая ресурсоемкость | 2
	1,5

	P2.
	Оптимизация процесса производства продукции
	[image: image3.png]


 | Высокая важность | 4
	[image: image4.png]


 | Очень высокая ресурсоемкость | 5
	0,8

	P3.
	Внедрение стандартов продаж
	[image: image5.png]


 | Высокая важность | 4
	[image: image6.png]


 | Средняя ресурсоемкость | 3
	1,3

	P4.
	Внедрение системы 5S
	[image: image7.png]


 | Очень низкая важность | 1
	[image: image8.png]


 | Очень низкая ресурсоемкость | 1
	1

	P5.
	Передача процессов на аутсорсинг
	[image: image9.png]


 | Низкая важность | 2
	[image: image10.png]


 | Очень низкая ресурсоемкость | 1
	2

	D.
	Проекты развития
	 
	 
	

	D1.
	Региональное развитие
	[image: image11.png]


 | Очень высокая важность | 5
	[image: image12.png]


 | Очень высокая ресурсоемкость | 5
	1

	D2.
	Повышение силы бренда компании
	[image: image13.png]


 | Очень низкая важность | 1
	[image: image14.png]


 | Высокая ресурсоемкость | 4
	0,2

	D3.
	Создание корпоративного учебного центра (УЧ)
	[image: image15.png]


 | Низкая важность | 2
	[image: image16.png]


 | Средняя ресурсоемкость | 3
	0,7

	D4.
	Развитие информационной системы (ИС)
	[image: image17.png]


 | Средняя важность | 3
	[image: image18.png]


 | Высокая ресурсоемкость | 4
	0,8

	C.
	Коммерческие проекты
	 
	 
	

	C1.
	Продажа непрофильных активов
	[image: image19.png]


 | Высокая важность | 4
	[image: image20.png]


 | Очень низкая ресурсоемкость | 1
	4

	C2.
	Выполнение коммерческого заказа на поставку продукции
	[image: image21.png]


 | Очень высокая важность | 5
	[image: image22.png]


 | Очень низкая ресурсоемкость | 1
	5

	C3.
	Выполнение коммерческого заказа на оказание услуг
	[image: image23.png]


 | Очень высокая важность | 5
	[image: image24.png]


 | Средняя ресурсоемкость | 3
	1,7


Диаграмма анализа и ранжирования портфеля проектов
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Матрица ранжирования портфеля проектов
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